Modele Biznesowe

Zbuduj, modyfikuj i weryfikuj swéj pomyst biznesowy!
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Modele Biznesowe

Zbuduj, modyfikuj i weryfikuj swéj pomyst biznesowy!

Celem szkolenia jest przygotowanie uczestnikow do budowania, modyfikowania

i weryfikowania ,pomystu na biznes” dzieki innowacyjnym metodom (m.in.: Business
Model Canvas Lean Startup, Running Lean Customer Development, Design Thinking,
Blue Ocean Strategy), ktére znacznie zwiekszajg szanse na sukces produktu i ustugi
na rynku.

Uczestnik po ukonczonym szkoleniu bedzie umiat:
- obiektywnie spojrze¢ na swoj pomyst biznesowy
- wykorzystywac¢ narzedzia do tworzenia i doskonalenia modeli biznesowych
- weryfikowac hipotezy w modelu biznesowym
- przygotowac sie do oczekiwan potencjalnych inwestorow dla swojego pomystu
- przeprowadzi¢ pitching przed inwestorem
- przygotowac plan wdrozenia w zycie modelu biznesowego

Grupe docelowa szkolenia stanowig osoby, ktére chcg przeksztaicic ,,pomyst

na biznes” w logiczny model biznesowy oraz osoby nie posiadajgce pomystu, ale chcace
poznac metodyki i narzedzia do kreowania, weryfikowania i wdrazania w zycie modeli
biznesowych.

Korzysci: W ostatnich latach nastgpit dynamiczny rozwoj metod (m.in.: Business Model
Canvas Lean Startup, Running Lean Customer Development, Design Thinking) i narzedzi,
stosowanych do ksztattowania, modyfikacji i weryfikacji modeli biznesowych. Umiejetne
ich wykorzystanie moze w duzym stopniu ograniczy¢ ryzyko porazki pomystu na biznes

w zetknieciu z rzeczywistoscig.

Termin i miejsce do uzgodnienia z zamawiajgcym

Preferowana wielkos¢ grupy: 15 oséb

Czas trwania: 2 dni (16 godziny szkoleniowe)

Cena: 2 000 zt + 23% VAT (cena nie zawiera kosztu wynajmu sali)

Prowadzgcy: MATEUSZ GORA - autor i kierownik wielu projektéw w zakresie
przedsigbiorczosci, innowacji, transferu technologii. Cztonek Zespotu Naukowego

ds. Regionalnej Strategii Innowacji w wojewoédztwie slgskim. Aktywny przedsiebiorca,
ekspert, doradca, szkoleniowiec, dydaktyk (m.in. Gornoslgska Wyzsza Szkota
Handlowa im. Wojciecha Korfantego) oraz poczatkujgcy coach. W ostatnich latach byt
zwigzany z m.in. Parkiem Naukowo-Technologicznym TECHNOPARK GLIWICE Sp.

z 0.0. Autor artykutow w obszarze modeli biznesowych, innowacji, przedsigbiorczosci
i zarzadzania.

Skontaktuj sie z nami i ustal szczegotly szkolenia A
tel. 603 216 580 [le’ t ]

szkolenia@dgswift.pl
WWdeSWIft pl rozwdj/innowacje/finansowanie




